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Kunden binden
Neukunden gewinnen
mit der S-Vorteilswelt der Sparkasse

Starkung von Handel, Dienstleistungen und

CEI g ale ol =R IglK reis Musterstad

Das zentrale Vorteilsprogramm

der Sparkassen
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Ort, Tag. Monat 2025

Die Prdasentation wird
jeweils auf das Gebiet der
Sparkasse und dem Anlass

ausgerichtet/angepasst.

Hierzu bitte Abstimmung
mit dem Koordinator bei
der S-MM.




Ab 2025 starten die Sparkassen in
Kooperation mit PAYBACK

ein einzigartiges
Kundenbindungsprogramm
mit nationaler und regionaler

Auspragung

Fiir alle Partner eine einmalige
Chance ais Sparkassen
Vorteilspartner von der

Strahlkraft zweier grofer
Marken zu profitieren

Regionale Handler
werden tiber die

Sparkasse PAYBACK
Punktepartner

mpetenz @ Partner
S-Communication
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So funktioniert's
Regionaler S-Vorteilspartner (PAYBACK Punktepartner)
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) Ermittiung der Ausschiittung der
Der Kunde geht mit Die Zahlung erfolgt per Riickver ug(un Riickvergiitung
seinem Warenkorb Sparkassen-Card o 9 d 9 (Cashback/°Punkte)
an die Kasse (Debitkarte)am Terminal aut basis der auf das Vorteilskonto
Transaktionsdaten des Kunden
\ 2N 2N 2N J
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Das Zielbild | Symbiose aus nationalen und regionalen
relevanten Partnern im Leben der Kunden | das ist einzigartig

Regionale
Partner

nationale
Partner
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Erhéhung
Kartenzahlungen

bargeldlose Bezahlung
mit der Girocard
wird fur Kunden attraktiver

Gewinnung

Férderung

der Region von Neukunden

AL

Q

Teilnahme der
regionalen Handler
am PAYBACK Programm

\
Forderung des regionalen
Wirtschaftsraumes

Neue Kunden gewinnen
durch Markentransfer

Kompetenz @ Partner

S-Communication
Services



Wie profitiert ein regionaler Handler von der
Teilnahme an PAYBACK exklusiv liber die Sparkasse?

Payback hat eine grof3e, bundesweite Reichweite und eine hohe

Bekanntheit.
K/ Kundenbindung erhéhen \ Fur regionale Handler bietet sich die Méglichkeit, tiber die Plattform
und MarketingmaBnahmen von PAYBACK zusatzliche Kunden

anzuziehen, die das Programm bereits nutzen und nun einen

v Neue Kunden gewinnen weiteren Anlaufpunkt in ihrer Ndhe haben.

v Gezielte Marketingmalnahmen Die Teilnahme an einem etablierten und vertrauenswiirdigen

vornehmen Programm wie PAYBACK kann dazu beitragen, das Image des
regionalen Handlers zu starken und professioneller wirken zu lassen.
v Wettbewerbsvorteil generieren . a Das schafft Vertrauen bei Neukunden und kann die Marke nachhaltig
4 starken.
od

v Durchschnittsbon erhéhen £

. Wenn Kunden °Punkte bei verschiedenen Handlern sammeln kdnnen,
x/ Eigenes Markenimage verbessern =, IS steigt die Attraktivitdt des gesamten Netzwerks, was letztlich auch dem

regionalen Handler zugute kommt. E

Insgesamt hilft ein Bonusprogramm wie PAYBACK einem regionalen Handler, sich besserim Markt zu positionieren

und die Kundenbindung zu starken sowie Umsadtze zu steigern!

Kompetenz @ Partner
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PAYBACK - das gréf3te Kundenbindungsprogramm in

Deutschland

93 %

aller Deutschen
kennen die
Marke PAYBACK.

Das System PAYBACK [

E Sammeln:
2 €=1 °Punkt
Einlésen:
100 °Punkte=1 €

Mehr als

38,8 Mrd. €

incentivierter Umsatz
wurden 2022 uber alle
PAYBACK Partner
generiert

[ ]
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Mehr als

11 Mio.

Menschen
sind PAYBACK
App-Nutzer.

Mehr als

90 %

aller gesammelten

PAYBACK °Punkte
werdenwieder
eingeldst.

2022 wurden PAYBACK °Punkte
im Wert von

500 Mio. €

gesammelt.

PAYBACK 59
_ Die PAYBACK
Karte wirdin
Deutschland ca.

5 Mio.

mal am Tag
eingesetzt.

Mehr als

31 Mio.

Kunden nutzen
das PAYBACK
Programm aktiv.

Kompetenz @ Partner
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Sparkasse und PAYBACK - eine einzigartige Kombination

31 Mio. PAYBACK
Programmkunden

43,5 Mio.
Girokonten

14,5 Mio. Nut .
io. Nutzer 11 Mio. App Nutzer

der S-App

135 Mrd. EUR g
Kundenumsatz am 500 Mio. EUR

POS

Punkteumsatz

Sparkasse

w

(=)

o

o
=

2,6 Mrd. Girocard-
Transaktionen am
POS

19.000 POS und
680 Online-Shops

11.000 regionale POS

Kompetenz @ Partner
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Mit PAYBACK stdrken Sparkassen den regionalen Handel

Einfache Umsetzung der Teilnahme und exklusive Marketingvorteile fiir regionale S-Vorteilspartner

( )\
v Sparkassen und die S-Markt & h v" Fiir die Anbindung sind keine technischen
Mehrwert ermdglichen regionalen Anpassungen notwendig.
Handlern exklusiv die Teilnahme am > <
\_ PAYBACK Programm. ) v’ Zentrale Ubernahme der technischen
Ve N Abwicklung und Administration erfolgt
v' Regionale S-Vorteilspartner konnen tber die S-Markt & Mehrwert.
mit der Marke Sparkasse und > <

PAYBACK werben mit PoS-Ausstattung

. v Die Ermittlung der °Punkte erfolgt tiber
und auf der Internetseite.

\_ ) die Sparkassen-Card-Transaktion.
. /
4 N\ N
v" Regionale S-Vorteilspartner . . “
ger?erieren noch mer?r Kunden- v" Einbindung in regelmdRige Kampagnen
Reichweite und profitieren von der u.nd Gewmpsmgle erzeugt mehr
Markenbekanntheit von PAYBACK Sichtbarkeit beim Kunden.
- AN J

[ ]
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Sichtbarkeit
des S-Vorteilspartners fiir Kunden

* in der Sparkassenwelt
= am PoS
= in der PAYBACK Welt

eeeeeeeee @ Partner
S-Communication
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Werbemdéglichkeiten aus
der Sparkassenwelt.

* Prdsenzin der Filiale - Flipchart, KAD, SB-Filialen
mit regelmalig wechselnden Vorteilswelt-
Partnernim Ort und der Umgebung

¢ Prasenzin der Internetfiliale — Teaser, Partner
der Woche“

» Prasenzim Kundenportal - Auflistung
der Handlerinnen und Handler auf
https://www.s-vorteilswelt.de/

+ Social Media — Allgemeine Sparkassen-
Vorteilswelt-Werbung + individuelle
Partnerwerbung

 Jahrliches E-Mailing an Privatkund:innen —inkl.
aktueller Partnerliste

[ ]
& Markt & Mehrwert



https://www.s-cashback.de/

Partneriibersicht im Internet-Portal S-Vorteilswel

. P T TE T § S . s - N
& Vorteilswelt  Meine SVorteilswelt Meine Vorteile Service Q Suche 4251Euro (@ Abmelden ) 5 Vorteilswelt Meine S-Vorteilswelt Meine Vorteile Service Q suche 4251Euro (@ Abmelden )

S-Cashback Regional

Herzlich willkommen, Hans Josef Schmitz

Entdecken Sie die Vorteile Ihres Kontos! A 7 & < @ < . <@
W Viouew's reamve Frseun ) |
aptikow < Sport Lévenich
Event Catering Gmbl h STAHLBURSCHEN
oo
@ 18km @ 06km © 165km @ 17.4km
PLANTIKOW EVENT CATERING VIOLETAS CREATIV FRISELR TEAM SPORTLBVENICH STAHLBURSCHEN THE STORE
Helmholtzstrasse 6 Romerstrake 15 Monschauer StraBe 122-124 Eberhard-Hoesch-StraBe 86
. R ’ " . asise & 52428 Julich 52428 Julich 52355 Duren 52351 Diren
S vorteilswelt : 2,00 % Cashback 1.00 % Cashback 2,00 % Cashback 2,00 % Cashback
< < < <@
g : Nikolausgrill IS usbedart M
S-Cashback Regional e
Entdecken Sie PartnerIn lhrer Reglon und sparen Sie bet jedem
vor Ort. Q 08km Q 11.7km Q 159km Q 16.1km
i L NKOLAUSGRILL CREMER AUTOBEDARF HABANERO MEXIKANISCHES MAXV. GARTZEN
Munstereifeler Strafe 1 HauptstraRe 185 Kaiserplatz 7 Bungeler StraBe 5
52428 Julich 52379 Langerwehe 52349 Duren 52349 Duren
2,00 % Cashback 1,00 % Cashback 2,00 % Cashback 1,00 % Cashback

S-Cashback Regional

{ D)

(el 2) (@vomm) (@ragone ) (@ socenng )
S ). Qe \Qoenenes )

Kompetenz @ Partner
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Partneriibersicht in der S-Cashback App (aktuell); in 2025 in der

App S-Vorteilswelt (neu)

Vorteile (51)

yriff eingeben

NUDEL
§HOLZ

Trachten.de | Moser Trachten
Dirndl

Alle Einkaufe

Cashback in Ihrer Umgebung

D |

d 1] KOW
Event Catering GmbH

PLANTIKOW EVENT CATERING AUTO SCHMID G
2,00 % Cashback auf alle Umsit- 2,00 % Cash
ze ze

()]

[ ]
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Darstellung aller S-Vorteilspartner
Top Angebote werden hervorgehoben

Unter der Rubrik Neu werden dem Kunden
alle neuen S-Vorteilspartnerin seiner Ndhe
(bei Standortfreigabe) angezeigt

Ubersichtliche Kartenfunktionen
ermdoglichen den Kunden schnell die
passenden Angebote zu finden

Kunde hat die Mdglichkeit die Partner z.B.
nach Kategorien, Entfernung zu sortieren

Ausfuhrliche Informationen je Partner auf
einem Blick

Kompetenz @@ Partner

S-Communication
Services




Der Partnerumsatz im Vorteilskonto |

Online Banking, Web & App

Finanzlbersicht ©

Guten Tag Hans Josef Schmitz
©  Letzte Anmeldung

Kanten und Karten
Geldanlage
Depat

Vermogenswerta

e Meine Vorteile

Sehmitz, Hans Josel

[ ]
£ Markt a Mehrwert

Imsatze € Auszaniung .

2u den Vortellen

Sia waren rulstzt am 26.10.2024 um 17:31 Uhe
angemeldet, Bitts baachten Ste die aktuslien
Sicharheitshimwelse.

Uberweisung  + Favariten

Thomas Breuer
Mashricht schreibe:
-

Hilte & Kontakt >

42,51 EUR

S vorteilswelt

Finanziibersicht

Guthaben

Service QSuche  45,53Eure

45,53EUR

Aktuelles Guthaben

45,53EUR

< S Casnvack

Mein Vorteilskonto

Hier finden Sie eine Ubersicht ihrer Umsstze,
bei denen Sie Cashback erhalten haben,

Mein Cashback 83,40 €

5 vorgemerkta Umsitze

Nikolausgrill

beautywelt

Nikolausgrill

Kompetenz @ Partner
S-Communication
Services




Das Vorteilskonto der S-Vorteilswelt in Web & App

Mein S-Erleben Meine Vorteile Service Q Suche 83,40 Euro
Hallo Herr Schmitz, : & cusbeck
Mein Vorteilskonto
vielen Dank fir Inren Einkauf bei unserem S-Cashback Partner Nikolausgrill. Sie Hier finden Sie sine Obersicht threr UmsBtzs, Umsitze
haben fir diesen Einkauf Cashback erhalten. el denen Sie Cashback erhalten haben
Mein Cashback 83,40 € o
£ Hans Josef Schmitz 83,40 EUR
Ihr Einkauf Cashback ~ 5 vorgemerkde Umsitze
L . .
| Alle Umsat ~ | | Wonach méchten Sie suchen? \
5 29.10.2024% | 14,00 Euro +0,28 Euro —_— msatee _
29.10.202 » 188 Umsatze seit 16.11.2017 & Druckansicht
Nikolausgrill
beautywelt ® 5 vorgemerkte Riickvergiitungen 13,12Euro v
Ihr Cashback™ fir diesen Einkauf wurde lhrem Vorteilskonto in der -
Vorteilswslt Ihrer Kreissparkasse Koln gutgeschrieben und kann ausgezahit Mikelausgrl
oder eingelost werden. Oktober 2024
29.10.2024
. i . 8340¢€ hlen
Mit freundlichen Grafen
— Nikolausgrill
Eh Ihr Einkaufvom 23.10.2024 0,28Euro

Die Kunden...

... erhalten eine Benachrichtigung zum Einkauf beim Partner

* ...sehenden Namen des Partners im Sinne einer Kaufbestdtigung

... sehen alle Umsédtze und haben die Méglichkeit den Betrag auf ihr Girokonto auszahlen zu lassen

£ Markt a Mehrwert

Kompetenz @@ Partner
S-Communication
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Sichtbarkeit der S-Vorteilspartner in der PAYBACK App

Die S-Vorteilspartner (regionale Partner) sind sowohlin der Suche als auch im PAYBACK °Punktekonto als ,Sparkassen
Vorteilspartner zu finden.

Filialen suchen

dm-drogerie markt GmbH... + 237

dm-drogerie markt GmbH... 174

. 20. Januar 2024
s Sparkassen Vorteilspartner  + 15 °F

Jetzt 6818 °P einldsen!
Und mit tollen Pramien belohnen.

Kompetenz @@ Partner

S-Communication
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Mehr Sichtbarkeit am POS der regionalen S-
Vorteilspartner

Arbeits-

stand

-

v' Zum Start von PAYBACK
erhalten alle regionalen
S-Vorteilspartner ein
kostenfreies
Werbemittelpaketvon der
S-Markt & Mehrwert

. Kompetenz @ Partner
S-Communication
£ Markt a Mehrwert .
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Service und Support fur’
die S-Vorteilspartner ~



S-Partnerwelt — Das zentrale
Portal fiir Sparkassen-
Vorteilspartner

» Stammdaten: Personliche Daten Filialen, Terminal-ID’s,
Logos, Bilder, Texte etc. kbnnen von Partnern selbst
angepasst werden

* Umsatz- und Einkaufsstatistiken (Individuelle

Auswertungen, Umsdtze, wo kommen die Kunden
her,...)

* Alle Rechnungen abrufbar
* News

* Partner-Registrierung: Interessierte Partner kbnnen
sich fiir eine Kooperation als S-Vorteilspartner
-bewerben*

[ ]
£ Markt a Mehrwert
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http://www.s-partnerwelt.de/

S-Partnerwelt | das Portal fiir den Handler | Stammdaten,
Vorteile, Reporting und mehr

Guten Tag und willkommen,
Jutta Bocks.

Direktzugriff Verwaltung

Inre Stammdsten, Vertragsdaten und Abrechnungsdaten verwalten -

Ihre Fitizlen und Terminals verwalten >
Herzlich willkammen in der S-Partnenwelt — lhrem persénlichen Bereich zur Verwaltung lhrer Kooperation als Vorteilspartner der Sparkassen Inre Vortellsangebote vernalten =
Sie haben hier eine Ubersicht Ihrer Vertragsdaten, Umsatze und Rechnungen und knnen die Prasentation Ihres Unternehmens sowie lhr Vorteilsangebot in der S-vorteilswelt selbstindig verwalten, Weiterhin

erhalten Sie interessante Statistiken zu Ihren Kunden und wertvolle Inhalte und Werkzeuge zur Vermarktung und der Steigerung Ihrer Kundenbindung. Direktzugriff Information

Einkdufe einsenen -

Rechnungen sinssnen >

lhr Vier-Wochen Riickblick.

2.232-- 51 51
(=t B e Fﬂ,%g Kunden

45 44 -
@ Cashback E seen

Kompetenz @ Partner

é Markt & Mehrwert S-Communication
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S-Partnerwelt | umfassendes Reporting, individuell
nutzbar

Charts zu Partner

b #31012 | Bocks Sportswear GmbH

Sparkasse Uim: 1
a Sparkasse Osterode am Harz: 1
01.102024-31.10.2024
Harzsparkasse: 1
Kreissparkasse Gippingen: 2
Sparkasse Krefeld: 2
3930.02-- 80 80 o
oo Sparkasse UnnaKamen: 2
- ~o5
@ etz E Bkt &' funden Landessparkasse zu Oldenburg: 2
Kreissparkasse Saalfeld-Rudolstadt: 2
78.63:: 49.13:: Sparkasse Mainfranken Worzburg: 3
© . E] Sparkasse Siegen: 3 Sparkasse Bad Meustadt a. d. Saale: 58
Cashback @Bon
Kreissparkasse Koln: 3
Umsatz Riickvergiitung (Cashback)
500 10
o ® s L
300 6
200 4
100 2
%B‘ Sept. 01. Okt. 04, Okt. 07. Okt 10. Okt. 13. Okt. 16. Okt. 18. Okt. 22.Okt. 25. Okt. 28. Okt 31. 0kt ° 01. Okt. 04, Okt. 07. Okt. 10. Okt. 13. Okt. 16. Okt. 19. Okt. 22. Oit. 25, Okt 28, Okt 31. Okt.
Einkaufe Kunden
10 5
. e | =l
6
)
4
N 2
“o1.0e 04, Okt 07. Okt 10.0kt. 13. 0kt 16. Okt 19. 0kt 22.0kt 25,0kt 28.0kt. 31. 0t ® ooa 04.Okt. 07. Okt. 10,0t 130kt 16. Ot 12,04t 22.0kt. 25. 0t 28Okt 31,0kt 03. Nov.
Kompetenz @ Partner

[ ] . .
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Abrechnung Kundenvorteile beim Partner

£ MarktaMehrwert

S-Cashback-Zahlungen
Beleg 18460223 28.02.2018
Atelier Musterfirma
Zahlart:  Kreditkarte

g Kunden-[BAN Umsatz Cashback
23.022018 DEB632050000)00000000 38400€ M€
2wischensumme: 38400€ e
Zahlart:  SparkassenCard
Buchungsdatum* Kunden-IBAN Umsatz Cashback
03.022018 DES5132050000)00000000 7400€ 074€
06022018 DE4332050000X000000000C 7800€ 078€
06.022018 DE9832050000X00KX000000K 8900 € 089€
07.022018 DE9332050000X000000000( 55.00€ 055¢€
21022018 DE3332050000)000000000 116,00 € LI6€
21022018 'DESE32050000000000000C 3980 E 39€
21.022018 DE4132050000)000000000 125.00€ 15€
27.022018 DE51320500002000000000( 12053 € 130€
28022018 DE3732050000X000000000 121.00€ 127€
2wischensumme: 119153¢ n9e
Gesamt: 157553 € 1576 €

*Hirnweis: Das B st

£ Markt a Mehrwert

o
5 Markta Mehrwert

Atelier Musterfirma
Bunter Weg 26
41999 Musterhausen

Pos.  Zahlart der Kunden

Abrechnungsbeleg
Beleg-Nr.. 18460223
Beleg-Datum: 13.03.2018
Kunden-Nr. POOO

Abrechnungsdatum:  28.022018

Cashback-Betrag

2 SparkassenCard

3sa€
1n92€

Gesambetrag 15,76 €

Per SEP/ 9-01

von Ihrem Konto ab dem 16.03 2018 abgebucht.

Die Details der Zahlungen entnehmen Sie bitte der Anlage.
Institut or Marketing & Pastanschit Besucheranschan
Kundentindung G Stammeiner Forum

30189 Bid Burgenr.

Geschatstubrer Telefon 02271 98650 EMa infoge-imh.de
Hans Joset Schmez Telefax 02271 9865 555 Intermes s 1k de

[ ]
5 Cashback

o®
PAYBACK 38

Kompetenz @ Partner

S-Communication
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Stimmen zur méglichen
PAYBACK Teilnahme aus dem
regionalen Handel

S/

,Wir sind gerne dabei, weil unsere Kunden °Punkte sammeln
lieben und dadurch die Kartenzahlungen zunehmen. Wir

versprechen uns mehr Reichweite und Umsatz; Kundenbindung
und neue Kunden.*

Y

»PAYBACK bietet uns eine hervorragende Mdglichkeit, die
Kundenbindung zu stérken und gleichzeitig neue Kunden zu
gewinnen. Durch die Kooperation kénnen wir unseren Kunden

zusdtzlich Mehrwert bieten und uns von anderen Anbietern in der
Region abheben.*

- ,Eine Kooperation mit unserer Sparkasse und PAYBACK erméglicht es uns als Vogel-
und Tierpark, noch mehr Familien und Tierfreunde in der Region zu erreichen und
ihnen besondere Vorteile zu bieten. Durch das Bonusprogramm kénnen wir die
Bindung zu unseren Besuchern stérken, die regionale Verbundenheit férdern und
gleichzeitig neue Gdste fiir die Vielfalt unserer Tierwelt begeistern.“

[ ]
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Aus Bonus in € werden ab Marz 2025 PAYBACK °Punkte

Bonusgewdhrung

* Neue Wdhrung sind °Punkte

* 1°Punkt=1 Cent

* 100 °Punkte =1,00 €

» PAYBACK Standard: 1 °Punkt je Umsatz 2,00 €=0,5%

+ aus Cashback 2 % werden dann (sehr werbewirksam) ,,4-fach Punkte“

* aus Cashback 3 % werden dann (sehr werbewirksam) , 6-fach-Punkte*

Kompetenz @ Partner

S-Communication
Services
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Der passende Vorteil — individuell fur lhr Geschaft.

So konnte lhr PAYBACK Vorteil aussehen

[ ] 0,5 % aufalle Umsatze | 1 °Punkt pro 2 Euro

[ ] 1,0 % auf alle Umsétze | 2-fach °Punkte

[ ] 1,5 % auf alle Umsatze | 3-fach °Punkte

[ ] 2,0 % auf alle Umsatze | 4-fach °Punkte

[ ] % aufalle Umsédtze| -fach °Punkte o

Fir den Betrieb und die Marketingkommunikation wird ein Entgelt vereinbart.
Die Hohe der Entgelte betragt 0,2% (netto) von dem vorteilsrelevanten
Umsatz und 2,95 Euro (netto) je Filiale je Monat. Die Entgelte werden monatlich

per SEPA-Lastschrift von der S-Markt & Mehrwert eingezogen.

[ ]
£ Markt a Mehrwert




Beispielrechnung Sparkassen Vorteilspartner
flir einen Monat

P“""J‘::li‘;ap"tﬁ 83333 € pro Filiale p.M.| 2,95 €

vorteilsrelevante Marketing- u.
Servicefee

Marketing- u. Marketing- u.

a0 o .
Kundenvorteil in % Kundenvorteil in € Servicefee 0,2%* Servicefee 2,95 Euro | Gesamtbetrag (netto)
(pro POS)*
0,50% 4,17 € 11,73 €
1,00% 833 € 15,90 €
2,00% 16,67 € 24,23 €
1,67 € 590€
PN 3,00% 25,00 € 32,57 €
o W
Ny 4,00% 3333¢€ 40,90 €
5,00% 41,67 € 49,23 €

aneis: Bei Bearbeitung der Tabelle nur die Felder "Umsatz p.a." und "vorteilsrelevante Marketing- u. Servicefee" bearbeiten.
*zzgl. MwSt.

. Kompetenz @ Partner
S-Communication

£ Markt a Mehrwert .
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Was muss ich als Handler tun, um S-Vorteilspartner zu
werden?

o
S Mkt s Mebrvrt

o
S Markts Mehrwert

Kooperationsvereinbarung

fiir Sparkassen )
Vorteilspartner - " * Termin mit Andreas Muth, S-MM

Twincnen Bor S-Manks & Mobrwert Gt & Co. G, Gremesty, 21, 08117 Halle (Saalel und

* Kundenvorteil definieren

» Kooperationsvereinbarung schlief3en
inkl. Terminal ID

* Logo, Bilder, Text Gibermitteln

PSS SRR VPR DAY

2. Vertellsangebot (Reckvergitung Euro | PAYBACK Punkte)®

e b e g v ot -

* |Intern Mitarbeitende informieren

e ‘ * Aufkleber S-Vorteilspartner anbringen

Kompetenz @ Partner

é Markt & Mehrwert S-Communication
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Branchenausschluss

Lebensmitteleinzelhandel
(Vollsortiment und Exklusivitatsklausel PAYBACK X
Discounter)

Exklusivitatsklausel PAYBACK X
Exklusivitatsklausel PAYBACK X
Exklusivitatsklausel PAYBACK X
Preisbindung Personenbeférderungsgesetz X
Preisbindung rezeptpflichtige Arzneimittel X
Preisbindung Tabakwaren X

Systemgastronomie Exklusivitdatsklausel PAYBACK X

£ Markt a Mehrwert




lhre Teilnahme als S-Vorteilspartner bietet und sichert

lhnen...

%

Ohne Risiko

Das von Ihnen gewdhrte Cashback erhalten
vollumfanglich lhre Kunden.

Punkte-Ermittlung

Die Punkte-Ermittlung erfolgt automatisch auf
Basis der Transaktionsdaten nach dem
Einkauf.

Nationale Sichtbarkeit

Profitieren Sie von der Markenbekanntheit und
Reichweite der Sparkassen und PAYBACK. Als
S-Vorteilspartner sind Sie ein Teil davon.

Neue Kunden

Kunden der Sparkasse werden auf Sie
aufmerksam.

Starkere Kundenbindung

Geld-zuriick-Vorteile fordern die Kauflust und
Kunden werden zu Stammkunden.

Einfache Abwicklung

gl

Alles funktioniert automatisch bei Zahlung
mit der Sparkassen-Card (Debitkarte).

Unterwegs erreichbar

D)}

Mit der S-Cashback/S-Vorteilswelt App haben
lhre Kunden alle Vorteile immer im Blick.

Volle Transparenz

In der S-Partnerwelt kénnen Sie lhre
monatlichen Rechnungen und
Umsatzstatistiken einsehen.

Mehr Umsatz

lhr Geschaft wird noch attraktiver fiir Kunden.

Marketing

©0 ©

Die Sparkasse wirbt in ihren Medien fiir Ihre
Angebote. Uber unser Marketingportal kénnen
Sie zusatzlich selbst, vollautomatisiert
Onlinemarketing ausspielen.
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