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S-Markt & Mehrwert GmbH & Co. KG - GrenzstraRe 21 - 06112 Halle (Saale) 8. Dezember 2024

Rainer Garden

Teamleitung AuBendienst

Mobil:  +49 171 555 2410
E-Mail: rainer.garden@s-markt-
mehrwert.de

Partnerakquise: Workshop Angebote

Sehr geehrte Damen und Herren,

bezugnehmend auf unseren bisherigen Austausch erhalten Sie nachfolgend unser Angebot liber unser
Workshop-Portfolio im Rahmen der S-Vorteilspartner Akquise.

Fiir eine entsprechende Beauftragung bedarf es lediglich dem Ankreuzen der gewlinschten nachfolgend
aufgefiihrten Komponenten sowie Unterzeichnung und Riicksendung des Angebots per Mail an
johannes.wickel@s-markt-mehrwert.de.

Mit freundlichen GriiRen
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Das Portfolio der S-Markt & Mehrwert rund um die Akquise von S-Vorteilspartner ist modular
aufgebaut und kann individuell durch die Sparkasse beauftragt werden. Samtliche Leistungen,
welche iiber die definierten Leistungsinhalte hinausgehen, kalkuliert die S-Markt & Mehrwert gernin
einem separaten Angebot.

Alle in diesem Preisangebot genannten Preise basieren auf der Marktsituation im November 2024.
Die genannten Preise verstehen sich zuziiglich der gesetzlich giiltigen Mehrwertsteuer.

Die konkreten Termine werden zwischen der Sparkasse und S-Markt & Mehrwert im Rahmen der
Beauftragung abgestimmt.

Eigenakquise-Workshop

Workshop 1:
S-Vorteilspartner Eigenakquise (Theorie, vor Ort oder digital ca. 3-4 Stunden):
v' PAYBACK Basiswissen & Voraussetzungen

v' Akquise-Telefonie und Kundenansprache
v' Das Beratungsgesprdch
v" Die Kooperationsvereinbarung mit Bonus-Varianten
v' S-Partnerwelt, S-Marketingportal und S-Vorteilswelt-App
v" Branchen-Beispiele & Tipps dazu
Workshop 2:

S-Vorteilspartner ,,Master-Workshop“ incl. Coaching (2 Tage vor Ort):
v' Erster Tag vormittags Theorie analog Workshop 1
v" AnschlieBend 3x einen % Tag gemeinsame Praxis mit vorher durch die
Sparkasse zu legende Termine

Workshop 3:
S-Vorteilspartner ,,Master-Workshop“ incl. Coaching & Telefonie (3 Tage vor Ort):
v' Erster Tag vormittags Theorie (analog Workshop 1), nachmittags
gemeinsame Telefonie fiir die ndchsten 2 Tage
v" AnschlieBend 2 Tage gemeinsame Termine

Kosten:
Entgelt pro Referent/Coach-Tag .......cccceeeeeeereeereceeeereceeeeeeceereerecaeena 1.750,00 € (zzgl. Fahrt- und Reisekosten)

Die Sparkasse erstattet fiir die Wahrnehmung aller im Rahmen der Leistungserbringung notwendigen
Termine bei der Sparkasse vor Ort Reise- und sonstige Nebenkosten nach Beleg. S-Markt & Mehrwert
verpflichtet sich, auf kostengiinstige Buchungen (z. B. bei Fliigen, Ubernachtungen) zu achten. Die
Kilometerpauschale betragt 0,80 € je gefahrenen Kilometer.
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Eigenakquise-Workshop

L1 Workshop 1: S-Vorteilspartner Eigenakquise (Theorie) ; Anzahl: Klicken
oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

0 Workshop 2: S-Vorteilspartner ,,Master-Workshop* incl. Coaching; ; Anzahl:
Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.

[0 Workshop 3: S-Vorteilspartner ,Master-Workshop* incl. Coaching &
Telefonie; Anzahl: Klicken oder tippen Sie hier, um Text einzugeben.
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(Name + Funktion der Unterzeichner in Druckschrift)



